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TOP-UNTERNEHMER

DER MIT DEM
o ) ,67/ TANZT...

Es ist mucksmauschenstill!
Man kdnnte die berithmte Stecknade(
fallen héren.

Einer redet und viele héren aufmerksam zu. Das
Orchesterstiick der Rede ist hier offensichtlich gelungen.

Und eines ist den Anwesenden in diesem Moment sichtlich
klar, dieser Mann beherrscht das, was er anderen seit iber 20
Jahren vermittelt. Er redet nicht nur, sondern ist die Definition
des Wortes Loelehrig”. Das kann man an den Gesichtern
seiner Zuhdrer erkennen.

Sein Name:
Patric P Kutscher. Der geborene Mannheimer
trainiert mehr als nur Rhetorik.

Er vermittelt in einer sehr vertrauensvollen Art, den richti-
gen Umgang mit Menschen. Worte wie Sympathie, Stimmung
und Atmosphdre gehdren zu seinem  Arbeitsmaterial,
Die beiderseitige Gewinnstrategie, das Aufbauen einer
Erwartungshaltiung und MWachdruck durch  Schliisselsatze,
sind einige seiner Spiegelstriche.

stimmung wird durch Stimme gemacht, deshalb steht sie
auch am Anfangund im Vordergrund bei seinen Ausfahrungen.
Die Stimme macht den Erfolg und Patric P Kutscher nennt, in
seiner bildhaften art, die entsprechenden Grundpleiler for
gine angenehme und wohlklingende Stimme.

Wie ein Architekt baut er ein Bid der menschlichen
Stimmgebung und spricht von deren Saulen, wie Atmung,
Lautbildung, Resonanz, Modulation und Pausen.

Wer bewusst sprechen lermen will, muss wissen, wie die
Stimme entsteht und was notwendig ist, damit sie optimal
funktioniert. Untersuchungen zeigen, so Kutscher, dass das

Wie" (man etwas sagt) bis zu finf Mal wichtiger ist, aks das |, Was®
{man sagt). Und schon ist der attbewahrte Satz wieder prasent: |, Der
Ton macht die Musik”. 5o hesst deshalb auch eines sginer Blcher,

Manche Gespriche dhneln einem Tanz
auf dem Vulkan.

Zu beachten ist deshalb immer, was man sagt und wie man
was sagt. Klingt einfach, aber will gelernt sein. Der Ausdruck des
Gesagten soll beim Gesprachspartner Eindruck machen, bei thm
ankommen. Die Stimme entscheidet wesentlich ober Sympathie
oder Antipathie. 5oll sie sympathisch klingen, muss der ganze
Korper entspannt sein — was besonders in Stresssituationen gedbt
szin will. Mur ein entspannter (Klang-)Korper erzeugl gine warme
und zufriedens Stimme, die Muskeln WBsen sich und lassen genii-
gend Atem durch die Stimmlippen flieBen. Allein durch den Wechsel
der Stimmung kann die Atmung extrem beeinflusst werden.

Wie innen - so auBen.

Unser Unterbewusstes 10hrt oftmaks die Regie. Patric . Kutscher
macht erkennbar, wie die Sprechabsicht durch  unbewusste
Gedanken, Emotionen oder durch unseren Instinkt beeinflusst wird.
So lange ein Mensch eine innere Blockade hat, ist seine Atmung
nicht frei. Verheerend, denn die Atmung ist Trager der Stimme, Und
die Stimme Trager des Wores.

Handwerk — das erlernt werden kann, =o Kutscher, Dass er diese
Wissen gemn und grolzioig an andere Menschen weitergibt, dass
merkt man. =
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TOP-UNTERNEHMER

Der Profi ist gefragt.

Er arbeitet mit Rechisanwadlten und Medizinern, Varstinden und
Unternehmern, Fernsehgroben und prominenten Sportlern,

S0 wurde er eines Tages (ber die Sportschau-Legende Ernst
Huberty auf Henry Maske aufmerksam. Herr Maske wurde dann von
Patric P Kutscher dber Monate intensiv gecoacht,

In einem Interview fOr die Zeitschrift GO sagle Maske dazu
-Mein Sparringspartner in Sachen Schlagfertigkeit ist Patric P
Kutscher, der Direktor des Deutschen Instituts fdr Rhetorik. Von ihm
bekomme ich die kritische und ehrlich Hilfe, die ich brauche. Durch
die Arbeit mit ihm finde ich die richtige Art und Weise, das zu ver
ritteln, was mir wichtig ist.”

Den Beweis Uber den Erfoly des Coachings liefert Henry Maske
heute als Experte bei der ARD.

Auch Christoph Langen, der sympathische Bobweltmeister und
Olympiasieger arbeitete mit Patric P Kutscher - zur Vorbereitung auf
die Olympischen Spiele in Turin

Aktuell arbeitet Kutscher mit dem safety Car Fahrer der Formel
1, Bernd Maylander. Spannende bdomente gab es auch in der Arbeit
mit dem SWR3 Moderator Markus Brock.Den coachle Kutscher
sagar mit Knopf im Ohr, wahrend einer Livesendung.

Immer wenn es um die richtige Regie in der Kommunikation
geht, ist Patric P Kutscher der Ansprechpartner.

Das weiss auch Sommelier-Weltmeister ung Master of Wine,
Markus Del Monego, der von Kutscher in Bensheim und London
entsprechend gecoacht wurde

Aber auch hiesige Unternehmen, wie Brust & Parner leisten sich
den Kommunikationsexperten, wenn es um nege Weae geht baw,
die Kommunikation dariber.

Entwickiung sines Kommunikationsplans fur das Anchitekiurbling Brust & Pavn
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Er mag s, wenn sich seine Klienten aus seinem reichhaltigem
Erfahrungsschatz rund um das Thema Stimme und Rhetorik bedie-

nen. Und immer wieder taucht sein Lieblingswort auf, die Stimme
Fir ihn ist die Stimme das wirksamste Mittel der Rhetorik. Er weiss
um die hMacht der Botschafterin der Gefahle.

Seit zwei Jahren bietet er und sein Unternehmen, das L
Institut fir Rhetorik, eine Ausbildung zum Rhetorik-Trainer an. Audh
der vierte Kurs, welcher Ende April beginnt, ist bereits ausgebucht.

Sain Traum: Kinder soliten in Zukunft von klein auf lernen, wie

sutsche

man KommuniZiert.

Markls Brocs Das ist ihm eine Herzensangelegenheit.

Sein neuestes Zauberwort heisst , Vertorik®.

Das Projekt von Patric B Kutscher und seinem ausgesuchien leam
besteht aus einer Kombination aus Vertriebstraining und Rhetorik
und schafft andere Sichtweiten im Sales-Bereich. Erfolg garantiert,
dafiir stehen entsprechende Referenzen, Auszeichnungen und

Pretse

Die Zuharer kleben immer noch
an seinem Mund.

Am Schiluss seiner Ausfihrungen setzt er noch einmal Nachdruck
und macht allen Anwesenden klar, dass hdren nicht verstehen, ver-
stehen nicht akzeptieren und akzeptieren nicht tun bedeutet

as also nur derjenige gut spricht, der so verstanden wird, wie er
verstanden werden mdachie.

han glaubt ihm, wenn er verspricht, dass dieses lohnende
Handwerk Ober Sieq oder Niederlage entscheidet

Und — dass man es lernen kann

Eben, der mit dem Wort tanzt, oder:

Ein Mannheimer und die Welt der Kommunikation!
*

auch schon viele Arzte zurickgegriffen. In einem bundesweit . : o
s Deutsches Institut fiir Rhetorik

veranstalteten Kommunikationstraining viurden insbesondera ;‘";
Kinderarzle intensiv in Gesprachstechnik geschult.

In einem anderen Projekt, in Kooperation mit einer Berlingr

Klinik, haben sich gesunde Arzte auch mal ins Bett geleqt
Jenn der Standpunkt bestimmt die Aussicht, so Kutscher. Im
n digser paradozen Int
Rollentausch zus

VENTION Kam 2in spannenoer

ande. Die Mediziner entwickelten

mehir
und mehr Gesplr daflr, worauf es in der Kommunikation
mit dem Patienten wirklich ankommt. FOr dieses Konzept
wiirde Patric B Kutscher mit dem Internationalen Deutschen
Irainingsprais ausgezeichnet
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